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Une seconde commune comprenant :

- Des enseignements géneraux

- Des enseignements professionnels
(Notions de vente, commerce et d'accueil,
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- BAC PRO COMMERCE (MCV-A) : 30 places | A A

- BAC PRO VENTE (MCV-B) : 15 places oo | e A .

- BAC PRO ACCUEIL (MA) T e —
(le lycée ne fait pas l'option accueil) e o T




LES GRILLES HORAIRES
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Arts Appliqués et culture artistique

Education Physique et Sportive - EPS

Soutien au parcours

Periode de Formation en Milieu Professionnel - stage




les stages en seconde MRC sont sur
deux périodes de 3 semaines

la 1ere periode etait en novembre

la seconde est en juin

les stage sont obligatoires dans un
magasin ou une entreprise en En seconde : 2 fois x 3 semaines

rapport avec la vente, le commerce = 6 semaines

et/ou l'accuell N . .
En premiere : 2 fois x 4 semaines

= 8 semaines

En terminale : 2 fois x 3 semaines



Bcp Métiers
De I’Accueil

Bcp Métiers
Du Commerce et de la Vente

Option A Option B

ammation et .. .
. . . valorisation de |'offre
gestion de I'espace commercial .
commerciale

prospection clientéle et



https://lycee-coetlogon.ac-rennes.fr/sites/lycee-coetlogon.ac-rennes.fr/IMG/pdf/fm2nd_mrc.pdf
https://lycee-coetlogon.ac-rennes.fr/sites/lycee-coetlogon.ac-rennes.fr/IMG/pdf/fm_mcv.pdf

BAC PRO MCV-A : Métiers du Commerce et de la Vente
option A - AGEC : Animer et Geérer I'lEspace Commercial

30 places

Le Bac Professionnel Métiers du Commerce et
de la Vente (MCV) - Option A est une
formation en trois ans qui prépare les eleves a
devenir des professionnels qualifies dans le
domaine du commerce.

Cette specialite met les

’laccent sur

competences liees a 'animation et a la gestion
des espaces commerciaux, indispensables pour
dynamiser les points de vente et attirer les

clients
PFMP :

Premiere : 2x4 semaines
Terminale : 2x3 semaines

Lieu de stage:
Epicerie, supermarche, magasin,
boutique

Objectifs de la formation:

Les eleves apprennent a organiser des
actions commerciales, a mettre en valeur
les produits, et a optimiser lI'expéerience
client. La formation couvre des
thematiques variées, telles que la gestion
des stocks, la communication commerciale,
et [lutilisation des outils numeériques
modernes pour favoriser les ventes.




PFMP COMMERCE

Les PFMP sont des Périodes de Formation en Milieu
Professionnel dans le but d'approfondir les connaissances
théoriques du lycée sur le terrain le lieu de I'entreprise.

Sur le lieu de PFMP il faut avoir une tenue correcte et adaptée
au lieu et a I'exigence du patron et de I'enseigne.

Il faut poser des questions pertinentes et s'informer sur
'entreprise et les produits vendus.




Metiers du commerce
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Mcev-A- "Pour en savolir plus”

Site Onisep



https://www.onisep.fr/ressources/univers-formation/formations/lycees/bac-pro-metiers-du-commerce-et-de-la-vente-option-a-animation-et-gestion-de-l-espace-commercial
https://ladigitale.dev/digiview/#/v/6995ad2eef85b
https://ladigitale.dev/digiview/#/v/6995ad2eef85b
https://ladigitale.dev/digiview/#/v/6995ad2eef85b

Metiers de la vente

Charge de
clientele

Concessionnaire Agent Immo. Commercial



BAC PRO MCV-B : Metiers du Commerce et de la Vente
option B - PVOC : Prospecter et Valoriser 'Offre Commercialeg

15 places

Le Bac Professionnel Métiers du Commerce et
de la Vente - Option B est une formation
complete en trois ans, axee sur la prospection
commerciale et la valorisation de [offre
aupres des clients. Elle permet de développer
des competences stratégiques et

operationnelles indispensables pour exercer
dans le domaine de la vente, du marketing et
de la négociation.

PFMP :

Premiere : 2x4 semaines
Terminale : 2x3 semaines

Lieu de stage:
Agence Immo., concession,

commercial toutes entreprises

Objectifs de la formation:

Cette specialite vise a former des
professionnels capables d’identifier les
besoins des clients, de proposer des
solutions adaptees et de negocier
efficacement. Les eleves acquierent des
compeéetences en gestion de portefeuille
client, en analyse de marche et en

communication commerciale.




PFMP VENTE

Les PFMP sont des Periodes de Formation en Milieu
Professionnel dans le but d'approfondir les connaissances
théoriques du lycée sur le terrain le lieu de I'entreprise.

Sur le lieu de PFMP il faut avoir une tenue correcte et adaptée
au lieu et a I'exigence du patron et de I'enseigne.

Il faut poser des questions pertinentes et s'informer sur
'entreprise et les produits vendus.




Mev-e - "Pour en savoir plus®

Site Onisep



https://www.onisep.fr/ressources/univers-formation/formations/lycees/bac-pro-metiers-du-commerce-et-de-la-vente-option-b-prospection-clientele-et-valorisation-de-l-offre-commerciale
https://ladigitale.dev/digiview/#/v/6995c2b9eb336
https://ladigitale.dev/digiview/#/v/6995c2b9eb336
https://ladigitale.dev/digiview/#/v/6995c2b9eb336
https://ladigitale.dev/digiview/#/v/6995c2b9eb336

8h25 | 9h20

9h20 10h15
Recreation 10h15—- 10h30
10h30 11h25
11h25 12h20

Selt : 11h40 - 13h00
12h35 13h30
13h30 14h25
14h25 15h20
Recreation 15h20 — 15h35
15h35 16h30
16h30 17h25

Les retards n'existent pas !
RETARD = ABSENCE

®

LV2

La 2eme langue vivante
en MRC/MCV est
obligatoirement l'italien
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La tenue professionnelle m'aide a devenir un pro !
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OUVERTURE EUROPEENNE
ET INTERNATIONALE

ERASMUS

PASSEPORT
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Le programme ERASMUS+

est un stage de 3 semaines pendant ’'annee
de premiere.

Selon les mobilitees obtenues, 4 ou 5 pays
differents peuvent etre proposes (ltalie,
Espagne, Finlande Roumanie)

Le stage doit eétre en lien avec sa filiere

fib
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Les stages a l'international permettent indeniablement I'amelioration
* o * du niveau de langue, la decouverte d'une nouvelle culture et la
* * confrontation avec de nouvelles méthodes de travail. Les capacités
y a3 18 [ INy @8 d'adaptation, d'ouverture d'esprit et de plus grande autonomie sont
* * ainsi favorisées. Toutes ces competences, valorisables sur un CV, sont

un atout indeniable aupres des recruteurs sensibles aux profils des
candidats ayant eu une expérience a l'étranger.

* 4 *




Section Euro.

La Section Euro est une certification inscrite lors de
I'obtention du BAC.

Cette option prend place en premieéere et en terminale et
permet de taire valoir des compétences professionnelles du
BAC en anglais, avec une heure hebdomadaire inscrite dans
I'emploi du temps.

La pédagogie enseignhée lors de cette option est basée sur
des jeux de role en anglais : appel téléphonique ; proposition
cde devis ; prise de rendez-vous etc...

Des activités complémentaires sont également proposées :
Animation d’ateliers Erasmus Day ; visite Parlement
Européen Strasboursg ; participation au festival du film
anglais et irlandais a Dinard ; collaboration avec la maison
de I’Europe de Rennes ; etc..

Cette option est tres valorisante sur un CV et constitue un
véritable atout pour la poursuite d’étude !

\ /8, 2, AN [/



https://voie-pro.web.ac-grenoble.fr/certification-discipline-non-linguistique-dnl

Nos projets

Parrainage TARA Ocean

ESS Voyages




Graines de Reporters scientifiques, avec TARA Océan : océan et climat

ESS: mon Entreprise Sociale et Solidaire a I'école,

3 projets : vestiaire solidaire, sensibilisation a la Puff, ma formation MRC/MCV
Lycéens au cinéma (3 films)

Un auteur dans les murs (représentation théatrale d'un livre avec un comeédien)
Parrainage 1eres avec 2des

Visite de Rennes (Rallye, Entreprises DD, recherche PFMP)

la Gacilly (rallye photos)

Voyage a Londres prévu en decembre 2026







